Haberleşme Sistemleri Satış Uzmanı 
Güvenlik ve Haberleşme Teknolojileri Sektöründe Türkiye’nin Lider Markasında Kariyer Fırsatı!
Denge Elektronik 1998 yılından bugüne tecrübesi ve edindiği birikimi ile güvenlik ve haberleşme teknolojileri alanında hizmet vermektedir. Yeni gelişmeleri sürekli takip eden Denge Elektronik, ürün yelpazesini bu doğrultuda genişletmekte ve hizmet verdiği kuruluşlara değer katmaya devam etmektedir.
25.Yılında Birlikte, Geleceğe, Güvenle ilerleyen Denge Elektronik, büyüyen ve gelişen organizasyonunda, gücüne güç katacak Takım Arkadaşlarının başvurularını bekliyor. 
Ataşehir’de bulunan plazamızda görevlendirilmek üzere ‘’ Haberleşme Sistemleri Satış Uzmanı’’ arıyoruz.
Genel Nitelikler
· Tercihen Üniversitelerin Bilişim, Haberleşme, Telekom ve ilgili bölümlerden mezun
· Elektrik / Elektronik / Haberleşme veya Güvenlik teknolojileri alanında faaliyet gösteren firmalarda çalışma deneyimine sahip,
· Tercihen Logo CRM kullanabilen,
· Yeni müşteri kazanımı ve satış fırsatlarını yönetebilecek,
· Sahada kurumsal müşteri ziyaretleri yapabilecek,
· Günlük/Haftalık /Aylık ziyaret ve satış hedefleri ile çalışabilecek,
· Analitik düşünüp, iyi iletişim kurabilen, dokümantasyon ve rapor hazırlayabilen,
· Sürücü belgesine sahip, aktif araç kullanabilen ve seyahat engeli olmayan,
· Yeni teknolojileri ve çözümleri araştırmaya ve öğrenmeye istekli,
· İnisiyatif kullanabilen, stres yönetiminde başarılı ve sorumluluk sahibi,
· Şirketi temsil yeteneğine sahip, ikna etme kabiliyeti yüksek, insan ilişkilerinde başarılı, takım çalışmasına yatkın,
· Anadolu yakasında ikamet eden, tercihen Ataşehir ilçesine yakın olan.
İş Tanımı
· Müşterilerin ürün ve hizmetler hakkında bilgilendirilmesi,
· Müşterilere ürünlerin tanıtım ve satışının gerçekleştirilmesi,
· Müşteriler ile kalıcı ve iyi ilişkiler geliştirerek, düzenli müşteri ziyaretleri yapılması,
· Yeni kazanılmış müşterilere ziyaretler düzenleyerek satış potansiyelinin arttırılması,
· Fiyat tekliflerinin hazırlanması, takibinin yapılarak satış sürecinin tamamlanması,
· Şirket stratejileri ve hedefleri doğrultusunda pazar payının arttırılmasının sağlanması,
· Proje olasılıklarının araştırılması, fırsatların değerlendirilerek satışa dönüştürülmesi.
